«Me juego en mi
fondo lo mismo que
el inversor, algo que
no suele ocurrir»

Juan Gomez Bada, experto en inversiones,

responsable de la EAFI Avantage

Capital y

asesor del fondo Avantage Fund

Destinael 5

% de su patrimonio a este fondo de

autor que se diferencia por «el compromiso, la
transparencia y las bajas comisiones»
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Juan Gémez Bada dejo hace pocos me-
ses su trabajo como gestor en Banco Po-
pular para adentrarse en un proyecto
‘que le ha llevado a crear una EAFl y, a
la vez, desarrollar un fondo de inver-
sion, Avantage Fund, gestionado por
Renta 4 Banco. «Asesorando el fondo
ofrezco un servicio eficaz, eficientey
segura para el inversor», explica este
experto, comprometido con buena par-
te de su propio patrimonio en la evolu-
cién del fondo.

—¢:Por qué inicié este proyecto empre-
sarial?

—DPor las ganas de emprender, que sur-
gen del MBA que cursé en el Instituto
de Empresa, en el que se incluia un pro-
gramia de creacion de empresas. Desa-
rrollamos una compaiiia de vitrinas,
pere ése no era mi sectory creo necesa-
rio emprender en aquello que conoces.
Como queria resolver los problemas que
existian en la comercializacién de pro-
ductos financieros, analicé la mejor for-
ma de asesorar al inversor. Y llegé ala
conclusién de que la via mas eficaz, se-
gura y eficiente era hacerlo a través de
un fondo. Hice un producto con mas
sentido y 16gica para el inversor que lo
que habia en el mercado.

—:Es coherente crear una empresa de
asesoramiento financiero yalavez
centrarse en un solo fondo?

—Por supuesto. Porque soy el asesor del
fondo, y como tal, puedo invertir en to-
dos los productos en los cuales podria
recomendar directamente a los clien-
tes dela EAFL Y de forma eficaz, efi-
ciente y segura. Mi labor no es comer-
cializar el fondo, sino informar de que
existe y que es una buena opcién con
nuestro asesoramiento. Quien lo comer-
cializa es la entidad. Y si el inversor tie-
ne otro-perfil, yo no recomendaria mi
fondo, sino el que le viniera bien por sus
caracteristicas.

—¢Qué diferencia a Avantage Fund con
respecto a otros muchos fondos?
—En primer lugar, la transparencia y el
compromiso. Transparencia porque yo
me he comprometido ante notario a que
al menos el 50% de mi patrimonio neto
se encuentre invertido en el fondo. Ade-
mas, me he comprometido a no inver-
tir en ninguna otra empresa con animo
de lucro ni en ningtn otro fondo. Y si
quisiera modificar este compromiso,
tendria que avisar al inversor con un
mes de antelacion. Esto es completa-
mente diferente a lo que ocurre con mu-
chos fondos de autor, en los que ese au-
tor dice que invierte, pero no especifi-
ca cuanto, si estd realizando otras
inversiones, si ha salido del fondo... Y
€s0 no es precisamente transparencia.
En cuanto al compromiso, el fondo in-
vierte en acciones u obligaciones en las
que los directivos estdn altamente com-
prometidos con el inversor. Esta varia-
ble es necesaria para evitar todo tipo de
conflictos que existen en muchas em-
presas cotizadas, en las cuales no se ma-
ximiza el beneficio para el accionista,
sino que se le considera un proveedor
mas; Por eso, lo.que exige el fondo es un
alto grado de compromiso.

—También se diferencia por las comi-
siones, mas bajas que la media. ;A qué
responde esta estrategia?

—Nos encontramos en un sector en el
que se funciona con estrategias «pushv,
esto es, con retribuciones que van di-
rectas al canal. Al asesor se destinan en-
tre el 70% y el 90% de las comisiones de
gestion y, de esta forma, se aseguran que
ese fondo va a estar comercializado y
que los inversores van a adentrarse en
él. Sin embargo, Avantage Fund esta
concebido de forma distinta, con comi-
siones muy inferiores a la de la mayo-
ria de los fondos y lejos de las maximas
fijadas por la CNMV. Mi objetivo es dar
mas rentabilidad al inversor y no tanto
retribuir a este tipo de asesores que es-
tan realmente mas pendientes de aque-
llos fondos que le reportan mas retro-

Juan Gémez Bada

«En la mayor parte
de los fondos de
autor, no se define
cudnto se invierte o
si se ha salido»

cesiones. Esto es, que el inversor en-
cuentre al fondo, y no al revés. Por eso,
se aplica una comisién de gestién del
0,8%; vy una de depdsito que del 0,1%, en
funcién del patrimonio invertido; y no
tiene comisién de éxito sobre resulta-
dos. En cuanto a la comision de reem-
bolso, es del 3% a favor del propio fon-
do para los inversores que reembolsen
antes de tres meses.
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«Las comisiones
son bajas porque es
mejor dar mds
rentabilidad al
propio inversor»

—Parece una apuesta agresiva para
romper el mercado... e
—El fondo estd pensado para el inver-
sor final. Yo soy el que mas me la juego,
porgue tengo un compromiso patrimo-
nial y prestigio profesional ligadoa este
fondo. Quien invierta en el fondova a
tener la misma rentabilidad que yo por

el mio. En la mayoria de los casos de fon-
dos de autor, esto no ocurre.

Un fondo para atrevidos, a largo plazo

| Avantage Fund esta dirigido a

| perfiles «con tolerancia por el
riesgo, dispuestos a asumir
volatilidad y posibles minusva-
lias en su patrimonio», explica
Juan Gémez Bada. Por ello, es un
fondo con vision a largo plazo,
global y flexible que, por ahora,
invierte el 70% de su patrimonio
en renta variable, aunque este
porcentaje puede cambiar en
funcién del contexto bursatil.




